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Congres Specialist MIN. 32 UUR

“Jij verzilvert elke kans — en houdt ze terug voor meer.”

Commercieel gedreven en gek op het binnenhalen van zakelijke events en
congressen? Jij ontwikkelt de markt, ziet kansen en beheert het volledige traject —
van eerste contact tot contract en aftersales.

Wat ga je doen?
Genereren van zakelijke omzet in de congres- en eventmarkt
Actieve acquisitie en netwerkopbouw bij nieuwe én bestaande klanten
Aanvragen vertalen naar overtuigende, concurrerende offertes
Het hele traject begeleiden: van lead tot contract en aftersales
Zelfstandig onderhandelen over prijs en voorwaarden
Nauw samenwerken met de Event Producer

Wie ben jij? Wat bieden wij?
mbo 4 [ hbo werk- en denkniveau Uitdagende commerciéle rol in een
Ervaring in sales, hospitality of de groeiende organisatie
congresmarkt Veel zelfstandigheid en ruimte voor
Sterk in relatiebeheer én acquisitie eigen invulling
Commercieel, resultaatgericht en Bonusregeling op basis van resultaten
overtuigend Marktconform salaris (Horeca CAO)
Ervaring met CRM en pipeline Een gedreven, professioneel eventteam
management

Minimaal 32 uur beschikbaar

Solliciteer via lisette.soetendaal@hotelwander.nl - www.hotelwander.nl




